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O que falta para o Brasil? Segundo
Corréa, o Pais necessita intensificar sua
producdo por meio do investimento em
tecnologia. Visto por ele como uma ma-
neira do produtor aumentar sua produ-
¢ao sem precisar investir em mais terras.
“Muitos produtores ja estdo se profissio-
nalizando e a mudanca gerada pelo maior
uso da tecnologia estéd acontecendo. Com
isso podemos vislumbrar o Pafs ocupan-
do um lugar de maior destague no cena-
rio mundial”, frisa.

Neste aspecto, para que a inclusao
de tecnologia nas propriedades dé resul-
tados positivos é necessdrio a presenga
de profissionais diferenciados. Segundo o
professor da Universidade de Sao Paulo
(USP) e presidente da Associacao Brasi-
leira de Inseminagdo Artificial (Asbia,
Uberaba/MG), Lino Rodrigues Filho, é
preciso saber ser um profissional diferen-
ciado, principal recado transmitido para
os técnicos presentes no encontro.

Para ele, antes de comecar a atuar no
mercado, o profissional, seja ele médico
veterindrio, zootecnista ou engenheiro
agrénomo, precisa saber onde estd essa
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® José Ricardo Garla de Maio, da Ourofino
Agronegocio destaca que o objetivo é
fazer a transferéncia de conhecimentos

56 feed&lood

diferenciacao. “Isso estd no conhecimen-
to e na aplicacdo desse conhecimento ge-
rando valor para o cliente, por exemplo. A
diferenciagao so6 é real quando o cliente nos
vé desta forma e ndo porque nos coloca-
mos como tal”, frisa. Para ele é preciso es-
tratégia. “Se nao tiver esse tipo de reflexao
nao ha resultado e a comunicacédo sé é bem
feita quando se sabe para qué e com quem
estou me comunicando. Muitas vezes se
parte do principio de que a propaganda
¢ a alma do negécio, mas se eu comunico
bem, mas nao tenho um bom atendimen-
to e qualidade nos servigos/produtos, nao
ha sustentabilidade”, esclarece.

Para ser diferenciado em um mercado
em que ha muitos profissionais Rodrigues
Filho avalia que a regra é clara. “O pro-
fissional pode se diferenciar no conhe-
cimento técnico ao ser especialista, pois
através desse conhecimento melhorara o
processo produtivo do cliente. O segundo
ponto é o bom treinamento, dele préprio
ou de sua equipe, para a implementacdo
desse conhecimento”, destaca. Outra ca-
racteristica esta na imagem que pode ou
nao transmitir seguranca para o cliente.
“Por iltimo, o profissional pode ter uma
visdo de negécio e ser um consultor do pro-
dutor, o que vai além do técnico”, desafia.

Encontro de sucesso. O diretor da
linha de Reproducdo Animal da Ourofi-
no Agronegocio, José Ricardo Garla de
Maio, acredita que o intuito do evento
foi atingido. “Conseguimos fazer a trans-
feréncia de tecnologias e conhecimento
que estdo dentro das instituicdes de pes-
quisas e das fazendas produtoras no Bra-
sil para um grande nimero de técnicos”,

= Juan Fernando Maya Arboledo, médico
veterinario da cooperativa Colanta, locali-
zada em Medellin, na Colémbia

u Lino Hodrigues Filho frisa que é importante
refletir sobre as estratégias profissionais
antes de se comunicar com o mercado

avalia. Segundo informa o evento rece-
beu cerca de 270 profissionais do Brasil e
de alguns paises vizinhos como o médico
veterindrio Juan Fernando Maya Arbo-
ledo, da cooperativa Colanta, localizada
em Medellin, na Colémbia. m
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Fonte: Apresentagao do economista Pauwlo do Carmo Martins

Voceé mostra seu produto,
adquire incentivos fiscais e de quebra
valoriza ainda mais a sua marca.
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